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UBER UNS

Cyber. Versicherung. Experten.

CyberShield ist ein unabhdngiger
Spezialist in Sachen Cyber-
Versicherungen.
Als einer der ersten Marktteilnehmer im
Jahr 2017 hat CyberShield sich sehr frdh
mit dieser damals neuen
Versicherungsart auseinandergesetzt
und deren zunehmende Bedeutung fur
die Unternehmen erkannt.
Als erster Makler sind wir deshalb auch
SEHR GUT Teil der Allianz far Cyber-Sicherheit
geworden.

Seit vielen Jahren unterstutzen wir nun
unsere Kunden mit unserer Beratung bei
der Absicherung gegen Cyberattacken.

‘Christian Schonauer

Z0140806-100404-38

fiir engagierte
Weiterbildung

2022

Eine Initiative der deutschen Versicherungswirtschaft

Arbeitgeber
der Zukunft

Fairness
First




Cyber-Versicherung
Die 3. Saule der IT-Sicherheit
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Wieso ist die Cyber-Versicherung
als 3. Saule der IT-Sicherheit so wichtig?

Greift, wenn die IT-SicherheitsmalRnahmen der Cyberattacke nicht Stand
halten

Ubernimmt das entscheidende existenzielle unternehmerische Risiko in
der heutigen Zeit

Geschaftsfuhrer kbnnen in private Haftung genommen werden, wenn Sie
sich nicht um ein addquates Risikormanagement kimmern

Es gibt keine hundertprozentige Sicherheit vor Cyberattacken und
Datendiebstdhlen - Ohne Schutz entstehen sehr hohe Schaden

Cyberattacken kénnen Unternehmen aller Grolen treffen. KMUs sind
dabei besonders beliebt, weil die IT-Sicherheitsmalinahmen oftmals
recht gering sind




Was leistet die Cyber-
Versicherung?

Strafzahlungen& " Reparaturen &
Ertragsausfall E  ~ Kommunikation + Recht

Wiederherstellungskosten &
Mehrkosten durch IT-Ausfall,
Benachrichtigungskosten, Kosten
fur die Wiederherstellung der
Reputation, Verteidigungskosten

Kosten/ Entschadigungs-
zahlungen bei Erpressung,
Strafzahlungen und BuBgelder,
Betriebsunterbrechungskosten

---—-—-—-—-—d’

Anspriche Dritter

Services

-

Umsatzausfall beim Kunden
durch
Unterbrechungsschaden,

% Anspruche des Kunden als
i Folge des Datendiebstahls,

¥ Third-Party-Recovery,
Reputationsschaden bei
Dritten, Kosten fur die
Beobachtung, Beurteilung &
Auswertung von Kreditrisiken

Awareness-Schulungen,
Notfallplane, 24/7 Notfall-
Hotline, IT-Forensik, €
Phishing-Test / Web-
Security-Check / Pentest, ...
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Cyber-
Versicherung

Warum wird diese
gebraucht?

01 - Richtlinien /
Vorschriften [
Gesetze

Cyber-Sicherheit ist ein zentraler Aspekt unserer heutigen
Gesellschaft. Daher existieren diverse staatliche Vorgaben
in diesem Bereich. Um ein paar sehr wichtige zu nennen:
DSGVO, KRITIS, DORA, NIS, NIS 2, StaRuG, ...

02 - Strafenund
Haftung

In den Richtlinien, Vorschriften und Gesetzen
befinden sich zahlreiche zu erflllende Malknahmen.
Hiermit verknUpft sind auch Strafen und
Haftungsthematiken bei Nichterflllung. Hierbei sollte
ein besonderes Augenmerk auf das Risiko der
privaten Haftung fur Geschdaftsfuhrer gelegt werden,
auch bei Kapitalgesellschaften.

03 - Risiko
handeln

Burokratie in welcher Form auch immer bindet viele
Ressourcen, nicht zuletzte die Fihrungsebene. Damit
ensteht oftmals zusdatzlicher Schaden, da man sich nicht
auf sein eigentliche Geschaft und dessen Wachstum
konzentrieren kann. Mit Partnern sollten Sie daher
schnellstmoglich die Herausforderungen aus den
Richtlinien angehen und deren Bewaltigung mdéglichst
auslagern.

04 -
Risikoauslagerung
=Versicherung

Ein guter Weg das Risiko der Strafen und Haftungen, das
ja selbst bei ergriffenen Malknahmen nie ganz weg ist, zu
bewdaitigen ist es auszulagern. Eine Versicherung ist
dabei nichts anderes als eine Risikoauslagerung.

Fazit: Die Cyber-Versicherung hilft Ihnen das komplexe
Risiko aus dem Cyber-Bereich schnell und einfach zu
bewdltigen und bietet dartber hinaus einen
betrieblichen Schutz vor den Folgen von Cyberattacken
(z.B. Ertragsausfall, Reputationsschaden, etc.).




Von der neuen Richtlinie sind nun deutlich mehr Unternehmen betroffen als zuvor,
dies betrifft sowohl mehr Branchen als auch nicht mehr nur groze Unternehmen. In

Wieso ist die Cyber-
Versicherung grade
jetzt wichtig?

Regulatorik riickt Cyber-
Security in den Fokus

DSGVO
DORA

11T NIS2 - Ab Oktober24!!!

]

Ktrze und sehr wichtig zu wissen:

¢ Auch Lieferketten sind betroffen

¢ NIS2 ist eine Obliegenheit der Geschaftsfihrung. Es droht die Haftung mit dem
Privatvermaogen.

¢ Die Strafe betrdgt 2% der Jahresumsatzes oder bis zu 10 Mio €

¢ Es mussen angemessene Malinahmen in Bereichen wie:

o

Cyber-Risk-Management

o Sicherheit in der Lieferkette

o 0o o o

o

VerschlUsselung

Zutrittskontrolle und -beschrdnkung
Business Continuity Management
Berichterstattung an die Behérde

ergriffen werden. Hieraus ergeben sich wiederum zahlreiche MaRnahmen.

Mehr hierzu erfahren Sie in unserem Uberblick zur NIS2-Richtlinie.



IT-Dienstleistung und
Cyber-
Versicherungsberatung
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IT-Dienstleister N

IT-Security-Check zur Erfassung der i

IST-Situation N Prafung der bestehenden

Versicherung (Prufbericht, Erfassung

— der Unternehmensdaten & Prifung

Umsetzung von IT- der Versicherungsfahigkeit

@Sicherheitsmal&nahmen (sofern
erforderlich) & neuer Check-up \ @ Prafung auf Versicherungsfahigkeit

@ Unabhdngiger Versicherungsvergleict
& Angebotsausschreibung

@ Angebotsprifungen, Besprechung
@ Durchfihrung/Begleitung von < mit dem Kunden und
Schulungen zur Schaffung von Versicherungsabschluss

Awareness beim Personal des

Kunden
\ Betreuung
Erfassung und Rlcksprache bei
Anpassungen der IT-
Sicherheitsmaflinahmen; jahrl.
Cyber-Audits \} Anpassung der Versicherung bei

Anderungen der Parameter (z.B.

4\-/ Umsatzwachstum); jahrliche

Wiederherstellung der IT im Uberprafung im Rahmen der Cyber-

Schadensfall \ Audits

Betreuung & Abstimmung im
Schadensfall




Geschdftschancen
far Systemhduser

im Partnerprogramm
mit CyberShield

Nachfolgende Liste enthdlt Beispiele mdéglicher und bereits erfolgreich umgesetzter
Einnahmechancen und Vertriebsideen fur Systemhduser, die dem Partnerprogramm von
CyberShield angeschlossen sind:

AUDI
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Cyber-Audit:

Das Cyber-Audit dient zur Erfassung der IST-Situation und damit der
Prafung auf Versicherbarkeit. Hieraus kénnen sich dann auch
eventuelle Anforderungen zur Anpassung der IT ergeben. Jahrlich
wiederholend werden im Cyber-Audit dann Verdnderungen der IT-
Landschaft dokumentiert und bewertet. Eventuell sich daraus
ergebende weitere Anpassungen sind erneut durchzufihren. Zusétzlich
mussen die Kennzahlen des Kunden erfasst und an die Versicherung
Uubermittelt werden. Ein eventuell notwendiger Versicherungswechsel
wird ebenfalls gepruft (von CyberShield).

Reports:

Sollten Sie an Ihren Kunden regelmdafige Reports z.B. mit Ampel-
Darstellung und Handlungsempfehlungen liefern, ware ein sehr gut
funktionierender Vertriebsansatz den Punkt ,Cyber-Versicherung” in die
Reports aufzunehmen und sich vom Kunden mitteilen zu lassen wie hier
sein aktueller Stand ist. Beispiel: Keine vorliegende Information = Ampel
rot. So kann die Kundenansprache priorisiert werden und Sie kommen
zu dem Thema mit Ihren Kunden automatisch ins Gesprach.




Geschdaftschancen
fur Systemhauser

im Partnerprogramm mit
CyberShield

IT-Anpassungen zur Herstellung der
Versicherungsfdahigkeit:

e e e o o o @& o o @0

Absicherung des Remote-Zugriffs von Mitarbeitern (VPN & Multi-
Faktor-Authentifizierung)

Zugriffsbeschrénkung auf Internet

Rechtekonzept

Zugriffskontrollen (Passwort, Token)

Prafung der korrekten Lizenzierung von Software
Cloud-Dienste in die EU holen/umziehen/ersetzen
Anderungsintervall Passworter
Endgeratabsicherung

Server-Redundanz

Datenverschlisselung

Backup (tagliches Full-Backup, Teildatensicherung,
Sicherungsgenerationen, Rucksicherungstest, raumliche
Trennung, externes Backup, Redundanz, ...)
WLAN-VerschlUsselung

Log-Files

Patchmanagement

Mobile Device Management

Mail-Archivierung

Firewall

Virenschutz

Etc.




Geschdaftschancen
fur Systemhauser

im Partnerprogramm mit
CyberShield

Schriftliche Anweisungen:

Sie kénnen fur den Kunden diverse schriftliche Anweisungen
verfassen und diese von einem Muster individualisiert verkaufen,
sodass der Kunde Aufkl@rungsanforderungen erfullt (auch wichtig
zur Enthaftung der Geschéftsfuhrung)

¢ Umgang und Verarbeitung personenbezogener Daten

e Sicherer Umgang mit mobilen Geraten

e Sichere Passworter

e IT-Notfall-/Wiederanlaufkonzept erstellen

¢ Reaktionspldane erstellen (Infektion mit Schadsoftware, Cyber-
Erpressung, Angriff/Eingriff auf IT-Systeme) erstellen und
Verantwortliche definieren

e Backup- und Datenkonzept verschriftlichen

e Schriftliches Update-Konzept

e Entsorgungskonzept (Papier & Datentréiger)

¢ Zugangskonzept (Absicherung, Kontrolle und Dokumentation fur
den Zugang zum Serverraum)

¢ 4-Augenprinzip bei Uberweisungen

Mitarbeiter-Schulungen:

Die Mitarbeiter des Kunden sollten jedes Jahr geschult / sensibilisiert
werden: ,Awareness”. Sollte es hierzu kein Programm seitens des
Versicherers geben, kédnnen Sie diese Schulung durchflhren bzw.
diese auch zusatzlich anbieten, da Sie in der Schulung naturlich
individueller auf die Bedurfnisse des Kunden eingehen konnen. Diese
haben jahrlich zu erfolgen. Halbjéhrlich sind sogar Mitarbeiter mit
Uberweisungsvolimacht in Bezug auf Betrugsmaschen (CEO-Fraud,
Lieferantenbetrug, etc.) zu sensibilisieren.



Geschaftschancen
fur Systemhauser

im Partnerprogramm mit
CyberShield

IT-Sicherheitsbeauftragter:

Diesen kénnen Sie als Externen stellen/verkaufen oder aber die
regelmaRigen Schulungen eines internen Beauftragten beim Kunden
verkaufen

Externes Backup:

Hier kénnen Sie eine eigene Losung etablieren (bei sich in den

Raumlichkeiten oder als laasS in einem nicht allzu weit entfernten

Rechenzentrum auf das Sie dann Zugriff haben) oder aber eine Saas-
L&ésung eines anderen Anbieters mit Sitz in Deutschiand vertreiben

Riicksicherungen [ Wiederherstellungstest:

Lassen Sie sich den Test der Backups Uber Rucksicherungen bezahlen
(mind. einmal j@hrlich). Auch hier helfen die Anforderungen der
Cyberversicherungen dies durchzusetzen




Geschdaftschancen
fur Systemhauser

im Partnerprogramm mit
CyberShield

Listen [ IT-Dokumentation:

e Aktuelle Hardware
e Aktuelle Software

N | Weitere Kooperationen:
- == o Erstellung von Datenschutzrichtlinien — beispielsweise in
Kooperation mit Rechtsanwalten oder externen
O O Datenschutzbeauftragten

e In der Kooperation mit einem externen Datenschutzbeauftragten
kann dieser empfohlen werden und der interne
Datenschutzbeauftragte ersetzt werden — zum einen besteht fur
den internen Datenschutzbeauftragten ein hohes Haftungsrisiko,
das mindestens versichert werden sollte, und zum anderen wird
der externe Experte beim Abschluss einer Cyber-Versicherung
lieber gesehen. So ergibt sich fur Sie die Chance ein
Provisionseinnahmen vom externen Datenschutzbeauftragten -
oder Sie erschlie3en dieses Geschaftsfeld selbst.

e Firmen die professionelle und zertifizierte Akten- &
Datentrdgervernichtung anbieten

Cross-Selling:

Mit sinnvollen Anpassungen lhrer Preisstaffeln kdnnte man
beispielsweise Uber Rabatte das Cyber-Audit als Vertriebschance fur
Monitoring- oder Service-Vertrdge nutzen. Ebenso kann man sich in
diesem Beispiel eine zwingende Kopplung vorstellen — So muss
beispielsweise immer eine aktuelle Liste der im Unternehmen
verwendeten Hard- und Software vorliegen, was als Auszug aus den
Monitoring- oder Dokumentationssystemen moglich ist.




Wirgebenlhnen
alles an die Hand

Verhaltensanweisung als
Hangout - Imagebildend Arztbroschure
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Verhaiten bei einem
Cyberangriff

e

Kundenbroschlre

Das Einmal-Eins der IT-
Security

Beispielfalle

Haufig gestellte Fragen &
Missverstandnisse

©

Uberblick NIS2-Richtlinie
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Vorteile & Leistungen
furlhre Kunden A 4

Unser Hauptanliegen ist es mit unserer Beratung und richtigen Konzeption zum Thema
“Cyberversicherung” einen wichtigen Beitrag zur IT-Sicherheit zu liefern.
Dementsprechend mdchten wir auch IT-Sicherheitsmalinahmen mit der
Cyberversicherung in Einklang bringen und durch einen gesicherten Prozess die
Aktualitat der Versicherung gewahrleisten, bei der Einhaltung der Obliegenheiten helfen
und auch in Verbindung mit anderen Versicherungsarten und deren komplexen
Zusammenspiel zu einer korrekten Absicherung beitragen.

ZUSAMMENARBEIT MIT IHNEN, DEM IT-

DIENSTLEISTER DES KUNDEN
Die Risikobeurteilung zur Cyberversicherung héangt

stark von den IT-Sicherheitsmalinahmen ab. Eine

direkte Zusammenarbeit mit Ilhnen, dem IT-

P — Dienstleister, spart dabei viel Aufwand. Ebenso
kébnnen wir so direkt Uber eventuelle noch
notwendige MalRnahmen sprechen, um eine gute
Versicherungsféhigkeit herzustellen.

BESONDERE KONDITIONEN

Dank unserer freien Auswahl am Markt und den

guten Beziehungen zu den Marktteilnehmern,

oftmals direkt ins Underwriting, zum Vertriebsleiter

und zur Geschdftsfuhrung, kénnen wir Top-

Leistungstarife zu besten Konditionen und

vergleichsweise geringen Risikohurden bieten.

Beispiele hierzu sind:

e Bis 25 Mio Umsatz reichen zum Teil lediglich 5
Risikofragen

e Halbierung der Selbstbeteiligung im
Schadensfall bei weitreichenderen IT-
Malnahmen zur langfristigen Sicherheit

e keine nachgelagerten Obliegenheitspflichten,
nur vorgelagerte Anzeigepflichten

e inkludierte Services

e BUndelnachldasse




Vorteile & Leistungen
fur lhre Kunden

REGELMASSIGE PRUFUNGEN

Jahrlich muss die Unternehmensentwicklung
gemeldet und daraufhin die Versicherungs-
summen eventuell angepasst werden. Ebenso gibt
es eventuell neue Tarife oder Marktakteure.
Vorallem aber gab es mit grof3er Sicherheit
Anderungen in der Systemlandschaft. Dies wird uns
am besten im Rahmen eines Cyber-Audits durch
Sie, dem IT-Dlenstleister, gemeldet.

STANDARDS

Wir haben diverse Standards erarbeitet, die eine
Cyberversicherung enthalten sollte, haben Partner
far unterschiedliche Branchen identifiziert und
einen allgemeinguitigen Fragebogen entwickelt. Mit
all diesen am Markt einmaligen MaRnahmen,
kébnnen wir ein  Héchstmall an  Auswahl,
Tarifqualitdt und Versicherbarkeit bei gleichzeitiger
Unabhdngigkeit bieten.

UNABHANGIKEIT

Als Makler sind wir im Gegensatz zu einem
Versicherungsvertreter von Versicherungs-
gesellschaften unabhdéngig. Wir stehen dabei auf
Kundenseite und vertreten diesen gegenuber den
Versicherungen, sprich handeln in seinem Interesse
(dies ist auch gesetzlich so geregelt). Ebenso sind
wir auf keine Versicherungssparte beschrdnkt.
Dadurch ist es uns moglich eine vollsténdige
Absicherung fur die bestehenden Risiken, die
komplex in einander greifen, abzubilden und so
eventuelle Lucken oder Doppelzahlungen zu
vermeiden.



Vorteile & Leistungen
fur lhre Kunden

: - —
* PRUFBERICHT |
CYBER- ]

VERSICHERUNG

PRUFBERICHTE

Wir erstellen fUr Sie detaillierte Prufberichte. Dies
kébnnen wir auch unabhdangig von einem
Maklermandat vornehmen - einmalig,
anlassbezogen oder regelmanig (jahrlich).

KONZEPTIONIERUNG
Wir konzeptionieren die Cyber-Versicherung in
Zusammenarbeit mit Ihnen, dem IT=

Sicherheitspartner und IT-Dienstleister des Kunden,
individuell und passend.

UPDATE-SERVICE

Im Rahmen von regelmaldigen Cyber-Audits durch
Sie beim Kunden, werden uns aktualisierte
Risikofragebdgen geliefert. Mit diesen sowie den
Angaben zur Unternehmensentwicklung pruafen wir
die bestehende Police auf Akutalitat, stimmen uns
bei Bedarf mit dem Versicherer ab und vergleichen
eventuell den Versicherungsschutz neu.



Vorteile & Leistungen
fir lhre Kunden

e BERATUNG ZUR HERSTELLUNG DER
l VERSICHERUNGSFAHIGKEIT

Mit der engen Abstimmung mit lhnen fur den
Kunden, der Auswahl aus unterschiedlichen
Versicherungen, Sonder-Tarifen und
Branchenkonzepten, unseren Standards und der
hauseigenen Auswahimatrix, versuchen wir fur
jeden einen Schutz zu erhalten. Dennoch kann es
erforderlich werden zundchst diverse Punkte
umzusetzen, um Uberhaupt eine Versicherungs-
fahigkeit zu erhalten. Hier sind wir dann beratend
und begleitend tatig und Ubernehmen die
Abstimmung mit Ihnen zusammen fur den Kunden,
soweit dies méglich ist.

=,/0
—0

PARTNER FUR HAFTUNGEN UND
RISIKOAUSLAGERUNG

@ Der Versicherungsmakler ist far uns nur das
rechtliche Vehikel, um unabhd&ngig auf Kundenseite
beraten zu kdnnen. Unsere Herangehensweise und
Passion liegt dabei in der Unterstitzung der
Unternehmen im immer komplexeren Haftungs-
dschungel nicht verloren zu gehen und eventuelle
RIsiken zu schultern, die sie nicht einmal kennen.
Unsere Logik dabei: Risken verstehen - Risken
auslagern = Versicherungen (und diese unabhénig
Uber das Vehikel Makler)




Vorteile & Leistungen
fir lhre Kunden

PARTNER-NETZWERK

Neben der Zusammenarbeit mit lhnen fir den
Kunden, kénnen wir ein groldes Netzwerk an
hilfreichen Partnern bieten. Hierzu gehort eine
SaaS-Lésung fur eine schnelle, unkomplizierte und
sichere EinfUhrung eines Informationssicherheits-
Managementsystems (Isms), Awareness-
Schulungsanbieter, Anbieter von Notfallplénen,
diverse Versicherungen, usw.

KNOW-HOW UND WEITERBILDUNG

ﬂ Wir sind sowohl ausgebildete & studierte

lg Versicherungsexperten als auch erfahrene &
studierte Kaufleute mit  BWL-, IT- und

IE al Unternehmensberatungshintergrund, was uns zum
perfekten Gewerbeversicherungspartner mit

breitem Verstandnis fur Haftungsthematiken und
Risikoauslagerungsbedurfnisse macht. Als

Teilnehmer der Initiative “Gut beraten” bilden wir

uns regelmafig fachspezifisch fort. Dartber hinaus

kimmern wir uns aber auch um neue Expertisen

durch Weiterbildungen und Zertifizierungen, den

technologischen Fortschritt, neue Regularien,
Nachhaltigkeit, u.v.m.




Vorteile & Leistungen
far lhre Kunden

WM/ /, SCHADENSSERVICE
f' Im Schadensfall hat man viel um die Ohren. Es ist
24/7 = daher wichtig, dass man zum einen genau weif wie
- man sich zu verhalten hat (auch alle Mitarbeiter),
a

N\ zum anderen aber auch verlassliche Unterstutzung
\\ erhalt:

e 24/7 Service beim Versicherer

e Koordination der Schadensabwicklung mit uns

gemeinsam

e |T-Forensiker

e |T-Wiederherstellung

¢ Kommunikationsberater

ERWEITERTE LEISTUNGEN AUS DEM
NETZWERK

e Notfallpléne

e Awarenessschulungen

e SaaS-Losung fur Ihr Informationssicherheits-
managementsystem

f‘\ EINFACHE PREISSTRUKTUR

e Prufberichte ab 500€

e 50% Rabatt bei (spaterer) Vertragsbetreuung &
Maklervertrag

e Beratungen &  Prozessbegleitungen ab
250€/std.

e Kostenlose Konzeptionierung bei Maklervertrag

e Kostenlose Betreuung des Vertrages inkl.
Schadens- & Updateservice bei Maklervertrag
(im Rahmen des Updateservices ist zuvor ein
kostenpflichtiger Prufbericht als Grundiage
erforderlich)




Eine besondere
Partnerschaft:

Cyber. Versicherung. Experten.

EMBEDDED INSURANCE:

Wir sind Exklusiv-Partner der Victor Insurance im Bereich der Embedded Insurance fur
IT-Dlenstleister. Diese in ein anderes Produkt oder Dienstleistung eingebettete bzw.
integrierte Versicherung (in diesem Falle Cyberversicherung) ist ein besonderes
Angebot im deutschen Markt.

Wir erméglichen Ihnen mit Victor zusammen eine Cyberversicherung gekoppelt an
lhre Produkte zu vermitteln.

Somit kann CyberShield nicht nur eine ergdnzende Leistung als Kooperationspartner
far Sie bieten, sondern mit Victor zusammen eine noch tiefergehende
Zusammenarbeit bieten.

lhr Vorteil:

Die tiefergreifende Zusammenarbeit fUhrt dozu, dass die Cyber-

Versicherungsprodukte perfekt auf Ihre Dlenstleistung zugeschnitten

werden kénnen und somit eine starke Bindung fur den Kunden

entsteht. Beispiele:

e Integrierte Obliegenheiten des Vertrages passend zu lhren
Leistungen

e Branchenspezifische Konzepte gepaart mit ihren
branchenspezifischen Leistungen

e Cyber-Schutzbrief pro Desktop

e Halbierung der Selbstbeteiligung far den Kunden bei
Inanspruchnahme bestimmter Dienstleistungen

e usw. - kann im Rahmen der Kooperation individuell besprochen

A und auf Sie abgestimmt werden




Versicherungen

Unabhédingige Auswabhl fiir den
passenden Versncherungsschutz

= ALTE LEIPZIGER
V VICTOR M
Allianz @

m M wirttembergische

lhr Fels in der Brandung.
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5 o ERGO

SIGNAL IDUNA (@)
COGITANDA

Ein Stiick Sicherheit. CYBER SIND WIR.

VER|SICHER
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BAYERN
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VIELEN DANK

... fur Ihr Interesse!

Wir freuen uns auf eine gemeinsame
Partnerschaft mit einem Mehrwert fur alle
Beteiligten.

' W PARTNER WERDEN

022116829451 Q)
info@cyberpolicen.com @



